
Approche de passation des marchés

Le type de besoins peut être fondé sur la conformité ou sur la performance.
Les besoins fondés sur la conformité correspondent à des spécifications détaillées 
des besoins précis du Bénéficiaire ainsi que de la méthodologie permettant de les 
satisfaire. Les besoins fondés sur la performance décrivent les résultats attendus 
et permettent au marché de proposer des solutions pour répondre à ces besoins, 
favorisant ainsi une plus grande innovation du marché.

L’approche de passation des marchés doit préciser comment le Bénéficiaire invitera 
les fournisseurs à soumettre des offres. Le choix de la méthode dépend de l’objet de la 
passation des marchés, du degré de précision avec lequel le Bénéficiaire peut définir 
ses besoins, du niveau de concurrence sur le marché, du nombre de fournisseurs 
capables de répondre à ces besoins, ainsi que du coût estimé.

1

Approche de passation des marchés

À partir de l’analyse de l’environnement opérationnel, de l ‘expérience antérieure du Bénéficiaire et 

de l’analyse du marché, le Bénéficiaire conçoit une approche appropriée de passation des marchés. 
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L’approche de passation des marchés doit expliquer les critères d’évaluation et de 
qualification qui seront utilisés pour comparer les offres reçues. Il doit également 
expliquer comment l’équipe prévoit de déterminer les offres et les propositions les 
plus avantageuses. 

Enfin, l’approche de passation des marchés doit inclure une explication du plan de 
gestion du contrat. Celui-ci doit préciser comment les contrats seront suivis afin de 
garantir que chaque partie respecte ses obligations.

L’approche de passation des marchés doit expliquer le type de contrat pour chaque 
passation de marchés.

L’approche du marché doit préciser comment le Bénéficiaire abordera le marché pour 
chaque passation de marchés afin d’obtenir des offres des fournisseurs appropriés, 
y compris si elle prévoit une concurrence nationale ou internationale. Vous en 
apprendrez davantage sur les options d’accès au marché à la page suivante.

Méthode de sélection: 

Critères d’évaluation:

Plan de gestion du contrat:

Type de besoins:

Type de contrat:

Approche du marché:
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OPTIONS D’APPROCHE DU MARCHÉ ET MÉTHODES DE SÉLECTION

Les Règlements de passation des marchés de la Banque mondiale prévoient une variété de méthodes de sélection et 
d’options d’approche du marché. Cette diversité offre une plus grande flexibilité pour concevoir des approches de passation 

des marchés adaptées à l’objectif.
La figure ci-dessous illustre ces points de décision.

Type de besoins Type de contrat Approche du marché Méthode de sélection Critères d’évaluation Plan de gestion du 
contrats

Activité de 
développement 

/Besoin/ 
Exigence

OU
OU OU

OU

OU

Cliquez sur chaque option mise en évidence pour afficher les détails.
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